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VALORISATION DES PROJETS
ET DE L'OFFRE DE SERVICE

Analyse des pratiques prof.

Valoriser la qualité de service rendu a l'usager et rendre visible
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* Se démarquer positivement par présentation
une communication
professionnelle

Colt :

» Demandez un devis personnalisé a
contact@makoto-conseil.fr

+ Conseil et soutien dans les
opérations de communication

e Le co(t peut varier en fonction du besoin et
des actions spécifiques a mener.
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